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Registran hasta 50% mas
de afluencia en comercios

Los negocios
también observaron
un incremento
aproximado del
30% en sus ventas
por el segundo dia
del Buen Fin

POR CELIA GARCIA
cegarcia@frontera.info

Enelsegundodiadel E1Buen
Fin, los comercios ubicados
en distintos puntos dela ciu-
dad reportaron incrementos
ensusventasdealrededordel
30%,yun 50% mas enlo que
corresponde alaafluenciade
visitantes a estos.

“De acuerdo ala informa-
cién recabado en un monito-
reo realizado en comercios
ubicados en las principales
plazas dela ciudad, el consu-
mohasidodel30%y también
observaron entreun 30y50%
mas de visitantes, aunque la
cifra final se dara a conocer
posteriormente”, indico.

Apuntb que los negocios
que se registraron en la Ca-
naco, estan teniendo buen
éxito debido a que tuvieron
un poco mas de tiempo para
promocionarse.

Entre los giros que estan
siendo beneficiados por ser
de mayor preferencia entre
los consumidores son el de
electronica, ropa, calzado,
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Abarrotados se observaron ayer los pasillos y locales en diversas plazas comerciales de Tijuana.

enseres y decoracion.

Apuntd que en los prime-
ros dos dias la percepcion
quesetiene esun mayor com-
portamiento en la actividad
comercial de la ciudad, ya
que en los diferentes centros
comerciales por momentos
los pasillos estaban bastante
saturados.

Sin embargo el repre-
sentante del comercio or-
ganizado, dijo que algunos
comercios que no se regis-
traron han estado actuando
positivamente y han cedido
detltimo momento ofrecien-
do a sus clientes descuentos
que no tenian previstos.

Desde temprano algunos
ciudadanos acudieron a di-

versos centros comerciales
para aprovechar las ofertas
queserealizara del 16 yhasta
el 19 de noviembre con moti-
vo del Buen Fin.

Para después del medio-
dia las principales plazas
como la Plaza Rio, Plaza Ca-
rrusel, Plaza Las Brisas, Pla-
za Monarca y la Macro Plaza
seencontraban con una gran
afluencia y en lo que era el
interior sobretododetiendas
departamentales estaban al
tope, y en algunas areas no
se podia pasar.

DIVIDE OPINIONES

La opinién de los ciuda-
danos hassido diversa,ya que
mientras algunos manifes-

taron que si han encontrado
buenos descuentos, otros de
losentrevistados,dijeron que
las ofertas que estaban no
llenaron sus expectativas ya
que no vieron mejoria en los
descuentos que se ofrecieron
en algunos establecimientos
comerciales.

“Sivi que las cosas esta-
ban mas baratas, que bueno
que hicieron esto del Buen
Fin, ojalaquelohicieran mas
seguido” dijo Juana Camare-
na Diaz, ama de casa.

Lidia Amaro quien acu-
di6 acompafiada de su hijo
y Su esposo a un centro co-
mercial en una de las mejo-
res areas de la ciudad, no se
vio tan sorprendida por las

ofertas en la medida en que
se esperaba.

“Casi es lo mismo, son
pocos los productos que en
verdad necesitas, hay algu-
nas cosas que tienen un 25%
descuento”, apunto.

Para Adrlana Gomez,
quien estudia en Estados
Unidos y Natividad Mesa,
si bien aplaudieron el que
algunas cosas si estaban ba-
ratas, sefialaron que atin no
le llegan a las ofertas que se
ofrecen en Estados Unidos.

ESEL SEGUNDO

Alrespecto, Karim Chali-
ta Rodriguez, presidente de
Canaco plante6 que se hizo
s6lounarecomendaciénalos
comercios paraque manejen
ofertas atractivas tomando
como base un 20 y 25% con
la finalidad de que fueran
atractivas,aunque reconocio
queadin falta paraigualarlos
descuentos que se hacen en
el vecino pais en estos dias
debido a que es el segundo
afo que se realiza.

“Confio en que en los
proximos anos mejoraremos
apenas éste es el segundo
afo, mientras que nuestros
vecinosyahacen este tipode
eventos desde hace anos, el
llamado al comercio es que
vayamos aprendiendo de
este tipo de ejercicios y no
so6lo los realicemos en esta
época”, afirmd.

Dan a conocer opciones para adquirir vivienda

El Director de Canadevi,
Carlos Bustamante Moreno,
precis6 que este evento es or-
ganizadopordichacamarafin
de que los socios desarrolla-
doresdevivienda,pongansus
ofertasalrededordel Buen Fin
paralas personasque quieran
adquirir una vivienda.

“Las empresas desarrolla-
doras de vivienda ofreceran

estas ofertas nada mas estos
tres dias como oportunidad
por el buen fin promoviendo
unusodesudinerodemanera
inteligente”, puntualizo.

Explico que se tomé la de-
cisién de hacerla en La Ma-
croplaza, para una mayor
facilidad de traslado de las
personas.

Hizo saber que cada em-

presa tiene su promocion,
algunas estin manejando
descuentos en el precio de las
casas, otras estan regalando
mobiliario, el no pago de los
gastos de escrituracion e in-
cluso hay empresas desarro-
lladoras que estan pidiendo
la mitad del enganche o cero
enganche.

“Cada empresa ofrece su

paquete o promocién y ob-
viamente lo més importante
es que la gente se entere y
como todas las ofertas en La
Macroplaza, en el Buen Fin,
nosotros estamos invitando
a que inviertan en lo mas
importante.

En esta Macroferia detall6
que los asistentes encontra-
ran mas de 30 opciones de

desarrollos habitacionales, asi
comoempresasqueofrecento-
dos los productos necesarios
para instalar un hogar.

Peseaqueeslaprimeraedi-
ci6n de este evento se espera
una afluencia de alrededor de
6 mil personas.

La Macroferia se realizadel
17 al 19 de noviembre, de las
11:00 a las 19:00 horas en el
estacionamientode Macropla-
za del bulevar Insurgentes.

— PORCELIA GARCIA



