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El número de visitantes extranjeros hacia México todavía no recupera
los niveles alcanzados antes de la crisis y en el 2012 
la llegada de turistas foráneos es inferior en 1%
a la registrada en el 2008.
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Toca dólar su nivel 
más bajo desde abril

México, D.F.- Ayer el dólar 
registró su precio más bajo 
desde principios de abril 
pasado.

En las ventanillas de Ba-
namex, el dólar se vendió 
al cierre en 12.37 pesos a 
la compra y en 12.87 pesos 
a la venta, tras la decisión 
del Banco Central Europeo 
(BCE) de dejar sin cambios 
su tasa de interés.

Si se considera que el 2 
de abril el dólar menudeo 
concluyó en 12.85 unidades 
en el mercado de cambios, 
entonces el precio de la divi-
sa registrado resultó el más 
bajo en seis meses.

Tanto en transacciones 
de menudeo como de mayo-
reo, el dólar hiló su segunda 
jornada de pérdidas.

El dólar interbancario 
bajó 7.94 centavos ayer jue-
ves al ubicarse en 12.7585 
unidades.

Los bancos centrales sir-
vieron como catalizadores 
entre los inversionistas, así 
como los números de la eco-
nomía estadounidense, por 
lo que las plazas accionarias 
americanas y mexicana se 
vieron animadas, al igual que 
el tipo de cambio que termi-
nó con fuerte apreciación.

Después de asimilar la 
decisión del BCE de man-
tener sin cambio su tasa de 
interés, la moneda nacional 
comenzó el día con avance 

y tomó mayor fuerza tras 
conocer las minutas de la 
Reserva Federal (Fed) de 
Estados Unidos.

El Banco de Inglaterra 
también decidió dejar su 
tasa de interés sin cambio en 
0.50%, así como su progra-
ma de compra de bonos por 
375 mil millones de libras.

En la sesión hubo un au-
mento en la confi anza del 
mercado, debido a los es-
tímulos otorgados por las 
autoridades monetarias en 

Europa y Estados Unidos, 
algo que también impulsó 
un incremento en la coti-
zación del euro, que cerró 
nuevamente por encima de 
1.3 dólares, señalan analistas 
de Banco BASE.

El Índice de Precios y 
Cotizaciones (IPC) ganó 
1.02%.

En Nueva York, el Stan-
dard & Poor’s subió 0.72%, 
el Dow Jones 0.60% y el Nas-
daq 0.45%.

AGENCIA REFORMA–

En ventanillas 
cerró en 12.37 
pesos a la compra 
y en 12.87 pesos a 
la venta

En transacciones de menudeo y al mayoreo, el dólar hiló su segunda jornada de pérdidas.
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Preparan una nueva ofensiva 
por exportación del tomate
Guadalajara, Jalisco.- Con el 
propósito de defender las ex-
portaciones de tomate libre 
de aranceles de México hacia 
Estados Unidos, los produc-
tores nacionales viajaron 
desde hace una semana a 
Washington.

Esto, después de que el 2 
de octubre el Departamento 
de Comercio de Estados Uni-
dos emitiera un fallo prelimi-
nar a favor de la petición de 
los productores de Florida de 
someter a revisión el Acuerdo 
Comercial que desde hace 16 
años favorece la entrada de 
tomates mexicanos sin nece-
sidad de pagar aranceles.

El presidente de la Asocia-
ción Mexicana de Horticultu-
ra Protegida (Amhpac), Eric 
Viramontes Serralde, explicó 
que los productores naciona-
les tendrán 30 días para reunir 
evidencia sufi ciente que im-
pida la continuación de una 

investigación comercial.
“El riesgo de todo esto es 

que se pueda generar un dicta-
men en contra de México, fi jar 
un arancel y que este arancel 
rompa con la competitividad 
de México y por tal motivo nos 
saque del mercado america-
no”, añadió.

Por ello, los representan-
tes comerciales nacionales 
presentarán ante las instan-
cias comerciales de Estados 
Unidos pruebas para acreditar 
que los solicitantes de Florida 
no representan un porcentaje 
de peso dentro de la industria 
de ese País.

“A partir del 2 de octubre 
nosotros tenemos que volver 
a presentar nuestros comen-
tarios sobre el cuestionar y 
el retar la determinación de 
que ciertamente esto tenga 
el 85% de representatividad”, 
agregó.

AGENCIA REFORMA–

Crecen ingresos de TIC’s del País
México, D.F.- En México, los 
ingresos de las empresas de 
Tecnologías de la Informa-
ción y Comunicación (TIC’s) 
crecieron 31% anualmente 
en los últimos once años, 
de acuerdo con el Panorama 
de la Economía en Internet 
de la Organización para la 
Cooperación y Desarrollo 
Económicos (OCDE).

Esto coloca a las compa-
ñías mexicanas en el cuar-
to lugar en el Top de 250 
empresas de la OCDE con 
crecimientos anuales en in-
gresos por encima de 20%, 
quedando solamente por 
debajo de la India con 40%; 

y Qatar y Bermuda con 37%, 
respectivamente.

“Esto refl eja una serie de 

factores que incluye el creci-
miento del Producto Interno 
Bruto (PIB) y el crecimiento 

del mercado de las TIC, in-
dependientemente de si las 
empresas se encuentran en 
sectores de alto crecimiento 
o no, y por el cambio de roles 
en los sistemas de produc-
ción a nivel global”, detalla 
el estudio.

El análisis destaca que 
las economías en desarro-
llo aparecen como nuevos 
mercados en crecimiento y 
como lugares para llevar a 
cabo la producción de las 
TIC’s  por parte de empre-
sas tanto nacionales como 
multinacionales.

AGENCIA REFORMA–

Las ganancias se deben a la creciente demanda de disposi-
tivos móviles.
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Bolsas últimas 5 jornadas tipo de camBio metales mercado de dinero y tasas de interés

¿Qué le pasó 
a Obama?

Ésa fue la pregunta que me hice a lo largo 
del primer debate presidencial de Estados 
Unidos. Pienso que el debate lo ganó Mitt 

Romney, y por mucho. Mientras que el candidato 
republicano se vio contundente, el presidente Ba-
rack Obama se observó incómodo, lejano, como si 
no hubiera querido estar ahí.

Hace cuatro años tuve la oportunidad de cubrir 
las elecciones en aquel país. El entonces candidato 
demócrata, hoy Presidente, era un hombre tremen-
damente carismático, afable y con gran capacidad 
de entusiasmar al electorado. No por nada ganó y, 
hay que decirlo, dos veces: Primero a la poderosí-
sima Hillary Clinton en la elección interna de su 
partido y luego al republicano John McCain, quien 
también era un buen candidato. 

No es, para nada, el mismo Obama que observé 
el miércoles por la noche. Me dio la sensación de 
que el Presidente estaba hasta la coronilla, can-
sado, desgastado, de mal humor. Quizá lo más 
impactante de la noche fue su lenguaje no verbal. 
Mientras que Romney lo veía a los ojos cuando éste 
hablaba, Obama bajaba la cara, cerraba los ojos y 
hacía muecas extrañas en el momento en que el 
republicano tomaba el micrófono.

Nadie ha dicho hasta ahora que Obama ganó el 
primer debate. El consenso es que el triunfador fue 
Romney. Algunos, pocos, dicen que en el mejor de 
los casos hubo un empate. No lo creo. Como dije: 
Romney se llevó la noche de principio a fin.

Obama se enredó en sus argumentos. Se metió 
en detalles técnicos. No tuvo buenos sound-bytes, 
esas frasecillas que son las que, después del debate, 
quedan en la mente de los electores. Creo que el 
Presidente estadounidense se dio cuenta que no 
le estaba yendo bien y por eso, quizá, se fue des-
esperando. Tuvo la capacidad, empero, de cerrar 
mejor de lo que empezó con la que fue, me parece, 
la única idea que logró trasmitir: Que Romney se 
opone a muchas cosas pero no propone alternativas 
aterrizadas.

Inmediatamente después del debate, los perio-
distas, comentaristas y analistas estadounidenses 
se mostraron sorprendidos por el mal desempeño 
de Obama. Uno dijo que a lo mejor sus habilidades 
de debatir se encontraban “oxidadas” después de 
cuatro años que no lo había hecho. A lo mejor es 
cierto, pero no es una buena excusa. En todo caso, 
el Presidente debió de haberse preparado. No debió 
de haber menospreciado a su rival. 

Otro comentarista, identificado con los de-
mócratas, afirmó que, mientras Romney se la ha 
pasado debatiendo estos meses (para lograr la 
candidatura de su partido tuvo que participar en 
más de 20 debates), Obama estaba gobernando al 
país. Que ésa era la diferencia. Puede ser. Pero el 
Presidente ahora está en campaña para reelegirse 
y, como gobernante que es, debió haber mostrado 
una gran superioridad frente a su retador. No lo 
hizo.

Ganarle a un Presidente en funciones es un 
evento raro en la historia de Estados Unidos. 
Por lo general los mandatarios se reeligen por-
que tienen todas las ventajas que vienen con la 
institución presidencial. Lo primero que deben 
hacer sus retadores es enseñar que están a la 
altura de desafiar al Presidente. Ronald Reagan 
lo logró con Jimmy Carter precisamente en el 
primer debate presidencial. Lo mismo ocurrió 
con Bill Clinton y George Bush padre. Ya sa-
bemos el desenlace de estos casos: El retador 
le ganó al Presidente en funciones.

Eso es lo que obtuvo Romney este miércoles: 
Posicionarse como un candidato con credibilidad 
para ganarle a Obama. Con la altura de desafiar al 
Presidente. No digo, desde luego, que Obama ya 
perdió. Lo que cambió después del primer debate 
fue la tendencia. En las últimas tres semanas, el 
Presidente claramente iba al alza y Romney a la 
baja. 

El republicano se encontraba, de hecho, muy 
rezagado. Todo parecía que la elección sería un día 
de campo para Obama. El miércoles, en vísperas 
del debate, en el mercado de predicción de eventos 
futuros de intrade.com, los apostadores le daban un 
75% de probabilidad de reelegirse. Consecuente-
mente, Romney tenía un 25% de sacarlo del puesto. 
La mañana siguiente al debate, los momios habían 
cambiado: Obama 65%, Romney 35%. Por primera 
vez en mucho tiempo, el republicano se encontraba 
al alza y el demócrata a la baja. 

En conclusión, la elección presidencial estado-
unidense se ha tornado más competida de lo que 
se contemplaba el miércoles por la tarde. Y yo me 
sigo preguntando: ¿Qué le pasó a Obama?

empacan su experiencia

inmoBiliarias

- Empresas inmo-
biliarias que cobran las rentas 
de inquilinos en efectivo, mu-
chas veces lo hacen para evadir 
el pago de impuestos, pues a 
la Secretaría de Hacienda re-
portan un menor nivel de pago 
que el que en realidad reciben 
o simplemente no lo informan, 
explicaron expertos.

“No reportan ese ingreso 
a Hacienda y con ese ingreso 
pagan lo que puedan pagar en 
efectivo. No dan recibos fisca-
les para no enterar a Hacien-
da, dan un recibo simple de la 
renta”, explicó un inmobiliario 
que pidió el anonimato.

La evasión de impuestos 
permite a las inmobiliarias 
ofrecer menores costos en ho-
norarios, lo que genera una 
competencia desleal frente a 
otras empresas que sí envían 
su información completa a 
Hacienda, criticó Alejandro 
Kuri, presidente de la Asocia-
ción Mexicana de Profesiona-
les Inmobiliarios, delegación 
Ciudad de México.

“Su costo es mínimo, es 
una competencia totalmente 
desleal con las inmobiliarias 
establecidas y que sí pagan 
impuestos”, dijo Kuri.

Los impuestos que genera 
la actividad de arrendamiento 
son IETU e ISR.

En el caso de las inmobi-
liarias que rentan a empresas 
es complicado que esto pueda 
ocurrir, pues éstas a su vez tie-
nen que reportar sus gastos, 
pero en el caso de operaciones 
entre particulares es más co-
mún, señaló Kuri.

“Muchas veces no hay con-
trato, y mucho menos recibos 
fiscales”, explicó.

Lorena, nombre ficticio de 
la fuente que pidió el anoni-
mato, renta un departamento 
desde hace cuatro años y la 
inmobiliaria le pide que en los 
primeros 10 días de cada mes 
pague en efectivo la renta en 
sus oficinas en Paseo de la Re-
forma, no acepta depósitos ni 
cheques.

La otra forma de pago, es a 
través de un cobrador que asis-
te el primer jueves de cada mes 
a los edificios que administra la 
empresa, pero el pago también 
debe hacerse en efectivo.

Cuando Lorena firmó su 
contrato, la inmobiliaria ja-
más especificó que el pago 
debía hacerse en efectivo, ni 
directamente en sus oficinas, 
además, el recibo que le dan, 
es simple y no incluye datos 
fiscales, señaló.

sonora: Financiamientos

Otorga FIRA
más apoyos

Una derrama económica por el 
orden de los 7 mil 700 millones 
de pesos en créditos ha dejado 
en Sonora durante los primeros 
nueve meses de 2012 el financia-
miento que entrega Fideicomi-
sos Instituidos en Relación con 
la Agricultura (FIRA), informó 
Antonio Godina González.

El residente estatal de FIRA 
en la entidad sostuvo que estas 
cifras representan un avance del 
140% con respecto al mismo pe-
riodo del año anterior, sin con-
tar otros apoyos institucionales 
para apoyar la capacitación y 
transferencia de tecnología.

“La entrega de estos apoyos 
han dejado una derrama eco-

tV: media hora de inFormación

El lanzamiento al aire de la 
primera emisión de novedoso 
programa de televisión, deno-
minado De Economía, Empresa 
y Empresarios se realizó el pa-
sado miércoles.

nómica de 100 mil millones 
de pesos en beneficio de unos 
20 mil favorecidos de crédito 
y se debe en gran medida a la 
buena relación de negocios con 
los intermediarios financieros”, 
destacó el representante.

Con estos apoyos FIRA ayu-
da a más de 40 líneas de pro-
ducción de las ramas agrícola, 
ganadera, forestal y pesca, pero 
las que se llevan la mayor can-
tidad de recursos con el cultivo 
de trigo, el camarón de acuacul-
tura, el ganado bovino, diversas 
hortalizas y frutales.

El residente estatal de FIRA 
en Sonora señaló que la enti-
dad es el primer productor de 
trigo en México y uno de los 
productores más importantes 
de camarón y ganado gracias a 
los apoyos con los que cuentan 

los productores.
Destacó el incremento de los 

créditos refaccionarios en el sec-
tor, los cuales llevan un avance del 
168% respecto al año pasado.

“Esto es una señal clara de la 
confianza de los productores de 
Sonora en el sector agropecuario, 
por ello invierten en la moder-
nización de sus empresas para 
mejorar la productividad y com-
petitividad en los mercados na-
cional e internacional”, apuntó.

El representante de FIRA en 
la entidad, agregó que el año 
pasado como resultado de las 
operaciones realizadas por la 
institución a través de esque-
mas de fondeo y garantías con 
bancos e intermediarios en So-
nora se generó una inversión 
superior a los 10 mil millones 
de pesos.

Conducido por Alberto 
López Herrera y José Ma-
nuel Félix Noriega en este 
programa se abordarán en 
términos sencillos y enten-
dibles, noticias y novedades 
referentes a las economías de 
los países del mundo incluido 
el nuestro.

Se platicará de empresas 
ejemplares del Estado y desde 
luego de los empresarios que 
les dan vida.

En un tiempo de media hora 
que pretende extenderse a una 
hora completa, todos los miér-
coles se trasmitirá en vivo por 

el Canal 210 de Megacable y 
desde los propios estudios de 
esa empresa de Televisión por 
Cable.

El programa De Economía, 
Empresas y Empresarios, a par-
tir de la emisión en vivo, será 
grabado, para tener tres repe-
ticiones en la semana.

El mismo miércoles de la 
emisión a las 23:00 horas; los 
sábados  y domingos se trans-
mitirá a las 17:00 horas.

En la primera emisión se 
contó con la presencia y parti-
cipación de Félix Tonella Luken, 
conocido hombre de empresas 
de nuestro Estado.

La producción del pro-
grama corre a cargo de la 
agencia Alcaraz Publicidad 
y Promociones S.A. de C.V. y 
de su director Víctor Alcaraz 
Ortega.


